
Angetrieben von 5G und der IoT-sierung, befindet sich die Tele-

kommunikationsbranche in einem dynamischen technologischen
Wandel.

Smarte, flexible und kundenzentrierte Telco-Produkte, die sich
perfekt an Anforderungen von B2B- und Lebensgewohnheiten von
B2C-Kunden anpassen, die kundenindividuell und bedarfsgerecht
angeboten werden, sind die Basis für neue erfolgsversprechende
Geschäftsmodelle und Monetarisierungsstrategien. 

Mit Nitrobox digitale Geschäftsideen in Umsätze

verwandeln

Nitrobox ermöglicht es Telekommunikationsunternehmen, 

komplexe, digitale Geschäftsmodelle schnell und einfach zu
monetarisieren:

Ob IPTV, Videotelefonie, Musik-Streaming, Video-on-Demand, Telco-Cloud- oder smarte IoT- und KI-Services:

Telekommunikationsunternehmen wandeln sich zu modernen Communication Service Providern, die im Smart Home, 

der Smart City, New Mobility und Industrie 4.0 zu Hause sind. 

Erfahren Sie, wie Sie mit Nitrobox Ihr Innovationspotential voll ausschöpfen, smarte digitale Produkte wie Pay-per-Use,

Subscriptions, On-Demand-, Bündel- und Hybridmodelle mit Leichtigkeit monetarisieren und innerhalb weniger Wochen 

an den Markt bringen können. 

Neue Erlösquellen durch smarte Telco-Produkte

Nitrobox für Telekommunikationsunternehmen
Bedarfsorientierte Telekommunikationsdienste anbieten und neue Einnahmequellen erschließen

Flexible Orchestrierung Ihres Order-to-Cash Prozesses
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Für Telekommunikationsunternehmen
bietet Nitrobox vor allem im Bereich der
bedarfsorientierten Produkte und
Services einen besonders großen Nutzen. 

So können On-Demand, Pay-per-Use und
nutzungsabhängige Tarife z.B. minuten-,
stunden-, tageweise, nach Event oder
Volumen abgerechnet werden - auch in
Verbindung mit Hardware-Käufen. 

Use-Cases hierfür sind u.a. Services und
Produkte im Bereich:

Bedarfsorientierte Telco-
Produkte und Services

Einmalkäufe, z. B. Hardware, Freischaltgebühren 

Wiederkehrende Services, z. B. Abonnements, Connect Services

Nutzungsbasierte Dienste, z. B. Pay-per-Use, Streaming-, IoT-basisierte Services 

Hybride Modelle, z. B. Bündel-, On-Demand-, modulare Produkte

Mehrwertdienste, z. B. Helpdesk, Einrichtungs-, Concierge-Services 

Kooperationsmodelle mit Provisionen für Partner, z. B. Händler oder Lieferanten



Nitrobox kann man als smartes Nebenbuch betrachten. 
Es managt, fakturiert und bucht alle plattformbezogenen
Finanzprozesse und orchestriert alle finanziellen Interak-
tionen zwischen Telekommunikationsunternehmen, Kunden  
und Zahlungsanbietern.

Kurz erklärt: Telco-Geschäftsmodelle mit Nitrobox monetarisieren

Für beliebige Geschäftsmodelle
Für Millionen von Transaktionen
In verschiedenen Ländern und
Währungen etc.

Anschließend übergibt Nitrobox das fertige Finanzreporting an das Hauptbuch des
Telekommunikationsunternehmens. Die Nitrobox Lösung lässt sich schnell und einfach via API in
bestehende ERP- oder Backend-Systeme wie SAP integrieren. So lassen sich Telco-Monetarisie-
rungsstrategien innerhalb weniger Wochen realisieren und an den Markt bringen.

Bei der Entwicklung neuer digitaler Telco-Geschäftsmodelle werden bestehende (Legacy-) ERP-Systeme schnell zum
Show-Stopper. Anstelle von dringend benötigter Agilität, Flexibilität und Skalierbarkeit sehen sich Telekommunikations-

unternehmen langwierigen IT-Projekten gegenüber. An dieser Stelle kommt die Nitrobox Platform ins Spiel. Als smarte
Cloud-Software-Lösung (SaaS) ermöglicht sie es Unternehmen, anspruchsvolle Monetarisierungsmodelle wie Pay-per-
Use, Subscriptions, On-Demand-, Bündel- und Hybridmodelle schnell und einfach umzusetzen – in Echtzeit und an jeden
Markt anpassbar.

Die Nitrobox Agile Monetization Platform kann problemlos in bestehende Backend-Systeme

wie SAP integriert werden, so dass umgehend eine vollständig integrierte Suite von smarten

Abrechnungsprodukten zur Verfügung steht, um neue digitale Monetarisierungsstrategien

innerhalb weniger Wochen einführen zu können.

Unbegrenzte Monetarisierungsstrategien, konvergente Rechnungsstellung und Zahlungs-

automatisierung sind nur drei von vielen Funktionen, die in dieser intelligenten Plattform

kombiniert werden. Nitrobox ist schnell, zuverlässig, sicher und ermöglicht es Unternehmen,

die Probleme unflexibler Backend-Systeme schnell und einfach zu überwinden.

So einfach geht die Monetarisierung digitaler Telco-Produkte mit Nitrobox
Mit Nitrobox bestehende Legacy-IT schnell und einfach erweitern

Eine zentrale Plattform für agile und automatisierte Abrechnungsprozesse



Nitrobox Demo
anfragen

Einzigartiges Produkt

das bei der Einrichtung und
Automatisierung von Mone-
tarisierungsprozessen unbe-
gregrenzte Flexibilität und
hohe Skalierbarkeit ermög-
licht.

Monetarisierungsstrategie 
mit unbegrenzten Optionen:
Abonnements, nutzungs-
basiert, einmalig oder hybrid.
Änderungen in Echtzeit und
innerhalb von Minuten
bereitgestellt.

Automatische Buchung
und Abgrenzung von
Umsätzen inkl. Zahlungen,
Rabatten, Erstattungen und
Gutscheinen. Verwaltung von 
Nebenbüchern, Debitoren,
Konten und Finanzberichten.

Vertragsmanagement
von der Erstellung bis zur
Erfüllung. Änderungen in
Echtzeit und Verwaltung des
gesamten Prozesses in einer
zentralen Plattform.

Konvergente Abrechnung
in jeder Sprache, Währung
und Layout. Verbindung aller
Arten von Daten für Nutzungs-
bewertung und dynamische
Preisgestaltung.

Zahlungsautomatisierung
Integration jeglicher Zahlungs-
anbieter und Bankkonten.
Automatisierte Verarbeitung
von Gebühren, Erstattungen
und Abrechnungen.

Kernfunktionen der Nitrobox

Let's talk:
+49 (0)40 605 906 330 (DE)   ▪   +44 20 39 66 13 02 (UK)   ▪   +1 929 356 25 12 (US)

sales@nitrobox.com ▪ www.nitrobox.com

Effizienzsteigerung von
Abrechnungsprozessen bis zu 

85%

Verkürzung der Time-to-

Revenue auf

6 Wochen

Erhöhung der
Unternehmensagilität

10x

Reduzierung des TCO 

 bis zu

70%

Nitrobox Services und Capabilities im Überblick

https://www.nitrobox.com/de/demo-request/
https://www.nitrobox.com/en/

